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Quattromila e ottocento pezzi di Nino Parrucca
anederannoﬂYdmhamaRoyalParkHotel
| Nikko di Tokio che verra inaugurato a settembre

PALERMO. jcca) Le ceramiche siciliane
sharcano in Giappone. A sbarcare nella ter-
ra dei samurai saranno le ceramiche artisti-
che palermitane, le creazioni di Nino Par-
rucca: vasi per fiori, cachepot, ossia parta-

ne agresti & paesaggi tipici siciliani. Arre-
deranno il «Yokohama Royal Park Hotel
Nikkos di Tokyo, uno dei pii grandi alber-
ghi del mondo, che vermra inaugurato a set-
tembre, ospitato nel «Landmarck towers,
un grattacielo alto 265 metri.
Quattromilacttocento pezzi da sistemare
nelia hall, nelle sale e nelle stanze; il lavoro

pmumrm
propri prodotti, arrivata dopo la partecipa-
zione ad una fiera, la «ifetyle Europes di
Tokyo, a maggio del ‘92 «Un'esposizione —

dice Nino Parrucca — a cul prendonc parte

imprese artigiane provenienti da tutta I'Eu-
ropas.

L'ambasciata italiana aTokyo, allora, d
ha segnalato alla «Hanahiros, una compa-
gnia giapponese che cercava un fornitore
per arredare con oggetti in ceramica il «Yo-
kohama hotels, Una grossa soddisfazione,
soprattutto per la Sicilia: & stata scelta un‘a-
zienda di Palermo e non una pii famosa di
Faenza o di Derutas.

Come avele oltenuto la commessa?
«Siamo stati contattati dalla <Hanahiro» a
cui abbiamo spedito il nostro catalogo. Le
ceramiche sono piaciute €, a novembre, i
sono arrivati
& Palermo per firmare il contratto. Abbiamo
cominciato a lavorare a dicembre: per con-

la merce a gingno ed oltimare an-
che gli altri ordini rimaniamo in fabbrica
dalle sette del mattino alle sette di sera

il sabatos.
L'artigianato delle ceramiche, insom-
ma, ogygi tira ancora.

Cera:miche siciliane in Giappone

«5i, & un settore che continua ad andare be-
ne anche se iproblemi non mancano. 11 pia
grosso rimane quello dei mercati dove ven-
dere i nostri prodotti. Qui, in Sicilia e, del
resto, in tutta ltalia, la domanda € limitatas.

Cosa deve fare, allora una piccola

azienda se vuole crescere?
«Deve muoversi. cercare acquirenti alle-
stero. lo viaggio tutto l'anno: le mie cerami-
che sono vendute da Harrold's, a Londra, e
in Canada. Qualche giomo fa, inoltre, ho
firmato un contratto, per una fornitura, con
la «Pier ones, una catena di grandi magazzi-
ni statunitensi=.

E la concorrenzal
«E fortissima. Non solo quella interna ma
soprattutto quella di Portogallo, Spagna e
Grecia L'unica arma che abbiamo per fron-
teggiarla  la qualita dei prodotii Proprio
per questo motive entro la fine dell'anno
apriremo una scuola per ceramisti e torni-
tori.
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